BANK SPOLDZIELCZY W KALUSZYNIE

RAMOWY UKLAD BIZNES PLANU
dla przedsiewzie¢ inwestycyjnych

I. Podstawowe informacje o przedsi¢biorstwie.

1.
2.

3,
4,

5.
6.

Forma prawna, data powstania przedsi¢biorstwa.

Dokfadny adres siedziby, numery telefonu, faxu, nazwiska osob upowaznionych do
kontaktéw z Bankiem.

Udzialowcy, wspolnicy.

Informacje na temat kierownictwa i jakos$ci kadry przedsigbiorstwa oraz poziomu
wynagrodzen.

Historia dotychczasowej dzialalnosci.

Posiadane udziaty w innych przedsigbiorstwach.

II. Informacje o aktualnie prowadzonej dzialalnosci.

1

2.
3.
4.

Rodzaj prowadzonej dziatalnosci, glowny przedmiot dziatalnos$ci, struktura sprzedazy.
Posiadane koncesje, zezwolenia.

Polityka marketingowa.

Stan prawny gruntéw i budynkéw bedacych wiasnoscia 1 uzytkowanych przez
przedsiebiorstwo, majatek trwaly bedacy wilasnoscig i uzytkowany przez klienta, jego
warto$¢ ksiggowa i rynkowa, obcigzenia majatku prawami rzeczowymi, stan techniczny
srodkow trwatych.

Organizacja dystrybucji i zaopatrzenia, gtdwni dostawcy i1 odbiorcy, ich udziat

w dostawach ogdlem, stopien zalezno$ci, zawarte umowy, stosowane formy rozliczen.

II1. Informacje o aktualnej sytuacji ekonomiczno-finansowej przedsi¢biorstwa.

1.

Majatek obrotowy przedsigbiorstwa:

- wysokos¢ srodkow pienieznych w bankach i kasie, nazwy bankow gdzie klient posiada
rachunki, dokonane blokady, cesje i zastawy,

- wysokos¢ posiadanych zapasow, czy istnieje sezonowo$¢ wysokosci zapasow,
dokonane zastawy 1 przewlaszczenia, czy istnieja zapasy trudnozbywalne,

- wysokos¢ naleznosci przedsiebiorstwa, glowni dtuznicy, dokonane cesje naleznosci,
kwota i struktura czasowa naleznos$ci przeterminowanych oraz naleznos$ci spornych,
wykaz glownych niesolidnych dluznikoéw, podejmowane dziatania windykacyjne.

Zadluzenie przedsigbiorstwa:

- wysokos¢ zobowigzan, glowni wierzyciele, terminy sptat, kary umowne, kwota
i struktura czasowa zobowigzan przeterminowanych, gtéwni wierzyciele, prowadzone
wobec przedsigbiorstwa dzialania windykacyjne,

- kredyty i pozyczki, nazwy wierzycieli, kwoty pozostale do sptaty, terminy koncowe
splat, zastosowane zabezpieczenie kredytow i pozyczek, w przypadku istnienia
zobowigzan przeterminowanych - kwoty i wierzyciele oraz prowadzone wobec
przedsiebiorstwa dziatania windykacyjne,

- udzielone na zlecenie przedsigbiorstwa porgczenia i gwarancje, formy ich
zabezpieczenia,

- udzielone przez przedsigbiorstwo poreczenia lub inne zobowigzania warunkowe
1 pozabilansowe.



IV.Opis planowanego przedsi¢ewziecia inwestycyjnego (przedmiot kredytowania).

1.
2.
3.
4.
5.

Rodzaj przedsigwzigcia, lokalizacja projektu.

Informacje o sponsorach projektu.

Cel inwestowania.

Podstawowe dane techniczno-ekonomiczne projektu, nowoczesnos$¢ przyjetych rozwigzan.
Uciazliwo$¢ ekologiczna.

V. Analiza rynkowa — sytuacja obecna i prognoza.

1.

Popyt na produkty projektu (przedsigbiorstwa):

- segmenty rynku dla produktow projektu (rynki projektu),

- szacowany popyt na produkty.

Podaz produktéw na rynkach (produkcja, sprzedaz, mozliwosci substytuciji, itp.).

Konkurencja rynkowa dla produktéw projektu:

- konkurencja na rynkach projektu (identyfikacja konkurentow, skala dziatania,
potencjat),

- porownanie produktéw projektu z konkurencja (jakos$¢, cena, nowoczesno$¢, koszty
wytwarzania, organizacja sprzedazy, kanaly dystrybucji, reklama, itp.),

- zakladane uwarunkowania sukcesu nad konkurencja (mocne strony produktéw
projektu),

- miejsce produktow oferowanych przez projekt na rynku (przewidywany udziat
w sprzedazy).

Dystrybucja produktow projektu ( przedsigbiorstwa):

- zakladana wielkos$¢ sprzedazy (w tym eksportu),

- kanaly i organizacja dystrybucji,

- zakladane koszty dystrybucji produktow.

Zalozenia marketingowe projektu (przedsigbiorstwa):

- zasady ksztaltowania polityki cenowe;j,

- sposoby osiggania zamierzonej sprzedazy,

- dzialania w sferze promocji i reklamy,

- koszty marketingu.

Ryzyko instytucjonalne i spoteczne:

- wymagane koncesje, zezwolenia, patenty, licencje itp,

- wymagania wynikajace z przepisOw o ochronie srodowiska i przepiséw budowlanych,

- zagrozenia wynikajace z potencjalnych zmian stawek celnych i podatkowych.

VI. Plan operacyjny projektu inwestycyjnego.

1

2.
3,
4,

b

VIL

Plan finansowania przedsigwzigcia inwestycyjnego.

Harmonogram prac inwestycyjnych.

Stan przygotowania organizacyjnego w zakresie: dokumentacji, lokalizacji inwestycji.
praw wilasnosci wartosci niematerialnych, wykonawstwa robot budowlano-montazowych,
dostaw maszyn 1 urzadzen, innych zagadnien, np. szkolenia zalogi.

Opis fazy inwestycyjnej projektu.

Procesy produkcyjne w fazie operacyjnej (poinwestycyjnej) projektu: poszczegdlne etapy
procesow produkcyjnych, rodzaje i ilos¢ niezbednych $rodkéw produkcyjnych, zrodia
zaopatrzenia w surowce, koszty produkcji, plan remontow 1 dzialah modernizacyjnych,
terminarz dzialan produkcyjnych.

Analiza finansowa projektu inwestycyjnego.



Potrzeby kapitalowe projektu (kapitat inwestycyjny, kapitat obrotowy).
Projekcje bilansu i rachunku zyskow i strat (na okres kredytowania).
Przeptywy pienigzne.
Plynnos¢ i efektywnos¢ projektu z uwzglednieniem kilku scenariuszy rozwojowych.
Analiza progu rentownosci.
VIII. Syntetyczna ocena projektu inwestycyjnego.
1. Mocne i stabe strony projektu (przedsigbiorstwa) zwigzane z uwarunkowaniami
wewnetrznymi i zewnetrznymi.
2. Ogo6lna ocena wykonalnosci projektu.
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